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El Playbook B2B
de la Estetica 2026

Implementacion Estratégica de las Tendencias
y Cosmoprof Las Vegas para Centros Locales
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El consumidor local exige una nueva |
realidad: El Efecto ‘No Filter’

El paradigma estético en el Baix Llobregat ha evolucionado.
La belleza del futuro exige menos ‘mascaras’ y mas regeneracion real.
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" MODO: ACTIVO 2085

= |

- Rellenos artificiales y volimenes forzados. + - Bienestar holistico y '‘Belleza sin rellenos’,
- Tratamientos invasivos con largos tiempos de recuperacion. + - Bioestimulacion natural y calidad de piel.
- Enfoque superficial. + - Loscentros que no adopten la ultra-personalizacion

uedaran obsoletos.




Tres Modulos de Negocio Listos para Implementar

Innovaciones disruptivas de Cosmoprof Las Vegas 2026, estructuradas como kits de rentabilidad para su centro.
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| Kit 1: Regeneracion Kit 2: Psico-Estéticay Kit 3: Beauty Techy
| Biotecnologica (Bio-Tech) Bienestar (Neurocosmetics) Ultra-Personalizacion (1A)
Alternativas biologicas a los inyectables El salon como “santuario” local para Diagnostico de precision y formulacion
mediante fito-exosomas y reprogramacion celular. combatir el estrés sistémico urbano. roboética en tiempo real en cabina.
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Kit 1: Regeneracion Biotecnologica (Bio-Tech)

La alternativa definitiva a los inyectables. Activos botanicos que actuan como mensajeros
celulares para "reprogramar”, nutrir y restaurar la piel desde el interior, sin fuentes animales.
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Innovaciones Clave (Cosmoprof 2026):

» - PDRN de Origen Vegetal: Micro-algas Chlorella
y Centella Asiatica sustituyen al esperma de
salmon historico.

» - Fito-Exosomas Reprogramadores: Vesiculas

& ;;.—#i-ﬁﬁ ..-‘ . ‘
- que restauran la barrera a nivel profundo.

¢Para quién es?

TR 2 0 Clientes de 35+ anos buscando ‘longevidad cutanea
B AN B NN resultados visibles sin agujas y recuperacion
TP -~ NN\ acelerada post-tratamientos agresivos.
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Protocolo en Cabina: Flujo de Trabajo (60 Minutos)

1. Preparacion (10 min) 2. Activacion (15 min) 3. Infusion (20 min)
Limpieza y exfoliacion suave Aplicacién manual de Penetracion profunda de
enzimatica para permeabilizar andamios de polinucleotidos Fito-exosomas mediante
el estrato corneo. (PN) topicos para reestructurar microneedling superficial o
la matriz. electroporacion.

4. Sellado (15 min)

Mascarilla de Postbioticos de
2° Generacion (lisados
estabilizados que no requieren
frio) para fijar el microbioma.
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Requisitos Operativos para la Transicion Bio-Tech
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Formacion del Equipo

» Nivel Requerido: Esteticista Superlﬂr

\
» Certificaciones Necesarias: Terapias '\
transdérmicas avanzadas (rnlcruneedlmg, AT
electroporacion) y actualizacion en biologia +' =
celular epidérmica. -
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Equipamiento Necesario
» Hardware Principal: Dispositivo de
electroporacion aprobado o Dermapen clinico.
. e b
7 » Logistica: Opcional: Nevera de conservacion
7 clinica (los activos biolégicos modernos y
ﬂ postbioticos de 22 generacion de Cosmoprof
( ya mantienen estabilidad a temperatura
ambiente). —
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Dashboard Financiero: Unit Economics (Kit 1)

Coste por Sesion (4

Inversion Inicial ( CapEx
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1.500€-2.500€ | |  15€-25€ b / B
(Equipamiento transdérmico - (Coste de consumibles, : /
+ Stock biotecnolégico inicial) andamios PN y fito-exosomas) Yy 5
\ Z — B ' 4 o
e

Ticket Recomendado (RRP) N Margen |

,,, ' — Bruto
(7 |
1 20{ % 1 80€ ) Estrategia: Alta rentabilidad mediante la venta de
(Precio por sesion en el mercado | bonos cerrados de 4 a 6 sesiones para resultados
local del Baix Llobregat) = acumulativos. o
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Kit 2: Psico-Estética y Bienestar (Neurocosmetics)

El centro de estética convertido en santuario. Formulas termo-adaptativas y aromas funcionales
que actuan sobre el sistema nervioso para reducir el estrés cutaneo y sistémico.

Eje Piel-Cerebro r )

TTTPN Innovaciones Clave (Cosmoprof 2026):

s

‘@ Mitigadores de Cortisol: Extractos de hongos
Amigdala ‘ adaptogenos que frenan el dano oxidativo del estrés.

——

o, Aromaterapia Funcional Clinica: Fragancias que
estimulan receptores olfativos vinculados a la
amigdala.

B
B
¢Para quién es?

‘@~ Profesionales urbanos con alto estrés, clientes con

Ly - , ’ . - .
pieles reactivas (rosacea inducida por ansiedad) y
@} aquellos que buscan desconexion mental total.
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Protocolo en Cabina: Flujo Inmersivo (60 Minutos)

4

1. Induccion (5 min)

Inhalacion pautada de aromas
funcionales clinicos para la
regulacion emocional olfativa.

i

2. Terapia Térmica (15 min)

Aplicacion de activos
neurocosmeéticos termo-adaptativos
(ej. ALPAFLOR@® NEUROSOOTH)

que reducen la sensibilidad térmica
de la piel.

/ _
3. Masaje ASMR (25 min)

Uso de cosmética sensorial de
autoregulacion con texturas de
cambio de fase, combinado con
masaje manual de estimulacion
del nervio vago.

4. Estabilizacion (15 min)

Sellado de la piel con emul-
siones ricas en adaptogenos
fungicos para prolongar la
mitigacion del cortisol.




Requisitos Operativos para la Psico-Estetica

Formacion del Equipo Equipamiento Necesario - Enfoque Ambiental
Nivel Requerido: Esteticista con enfoque Estrategia: Alta inversion en ambiente, baja en
holistico. maquinaria.
Certificaciones Necesarias: Especializacion - Entorno inmersivo: lluminacion regulable y
en técnicas de masaje neurosedante control acustico estricto.
(estimulacion vagal) y aromacologia
funcional clinica. - Camilla calefactada ergondmica.

- Cosmeética de texturas transformadoras
(auto-calentadoras/enfriadoras).
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Dashboard Financiero: Unit Economics (Kit 2)
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" Inversién Inicial (CapEx)
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800€ - 1.200¢

(Adecuacion ambiental de cabina \
+ Stock neurocosmetico)
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Ticket Recomendado (RRP)

80€ - 120%

(Precio por sesion inmersiva)

e

" Coste por Sesion E i
[
10€ - 15€ :
L{_{Cﬂnsumibles sensoriales y adaptogenos) ) b

Estrategia: El "Ancla de Retencion”. Fomenta la
fidelizacion extrema y la recurrencia semanal o
quincenal de clientes que buscan su espacio seguro.
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Kit 3: Beauty Tech y Ultra-Personalizacion (I1A)

Llevando la tecnologia de Silicon Valley a la clinica local. Sistemas automatizados que leen el
estado protedmico de la piel y formulan tratamientos hiper-personalizados en tiempo real.

- Anélisis Protedmico por IA: Smartphones " A,
como espectrometros para medir estrés e L
oxidativo y colageno.

- Sistemas Custom D.0.S.E: Minilaboratorios ¢ ¢
roboticos de punto de venta. = §

- "Skinimalismo" Extremo: Férmulas a medida g
con <10 ingredientes. 3

g
;Para quién es?

Clientes "Tech-savvy", orientados a datos y @__}
resultados, que exigen exclusividad total y qs) 3
transparencia de ingredientes.




Premium Blueprint

Protocolo en Cabina: Del Dato a la Dosis (45 Minutos)
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1. Diagnéstico IA 2. Formulacion o i 3. Aplicacion Base M 4. Entrega Hibrida
(10 min) Robotica (10 min) "* (20 min) A (5 min)
Escaneo facial del - El sistema de IA . 4 Tratamiento facial El cliente recibe su
cliente con tablet/ procesa la receta y el iy minimalista en cabina suero Unico junto con
smartphone de alta ﬂ'&\ mini-laboratorio {@} | para preparar la un Pasaporte Digital
resolucion para el ? mezcla el activo 55 barrera epidérmica y | del Producto (DPP)
mapeo del estrés ! personalizado a la == . aseqgurar la penetracion. -enviado a su movil para
celular. | vistadel cliente. | el seguimiento de la
| formula.
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Requisitos Operativos para la IA y Robotica

Formacion del Equipo

Nivel Requerido: Técnico Especialista / Asesor Estético
Data-Driven.

Certificaciones Necesarias: Capacitacion en software
de diagnostico IA, interpretacion de datos cutaneos y
conocimiento técnico de interacciones quimicas de

Lactiuns. | | _'

L

Equipamiento Necesario

- Hardware de diagnéstico (Tablet/Smartphone de
ultima generacion).

- Licencia B2B activa de Software de Diagnostico IA.

- Maquina dispensadora y mezcladora de activos en
tiempo real (Sistemas tipo Custom D.0.S.E).
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Dashboard Financiero: Unit Economics (Kit 3)
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“Inversion Inicial (CapEx) 4 .. Coste por Sesion

= 20€-30€ X
4.000€ - 7.000€ - e
I- (Insumos base y coste de uso de la licencia |A) J I
(Hardware robético, tabletas y
- ‘1'

. licencias de |A)
LI_.
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Ticket Recomendado (RRP)

150€ - 250€

(Servicio en cabina + Producto retail
| de tamano completo para casa)
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Margen Bruto

Estrategia: Monetizacion del producto para casa.
Altisima conversion en re-compra del suero personalizado,
l | generando ingresos pasivos tras la sesion inicial. _| I
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Matriz de Decision Estrategica 2026

Compare los kits para alinear la inversion con el perfil actual de su centro.

KIT 1: BIO-TECH

KIT 2:
PSICO-ESTETICA

KIT 3: BEAUTY TECH

)

Inversion Inicial (CapEx)

Media (1.5K€ - 2.5k€)

Baja (800€ - 1.2K€)

Alta (4k€ - 7k€)

Curva de Aprendizaje Media (Técnica) Alta (Manualidad) (Asistida ;BJEjraSaﬂware)
Retencion de Cliente Media (Por bonos) Muy Alta (Recurrencia) | Alta (Re-compra Retail)
Ticket Medio (RRP) Alto (120€-180€) Medio (80€-120€) Muy Alto (150€-250€)




El Ecosistema 2026: La Hibridacion Total

El mayor impacto comercial se logra cruzando los modulos. Aunque cada Kit
es rentable por si solo, el futuro pertenece a la integracion.
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La Clinica de
Exito 2026:
Hibridacion Total
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El Flujo de Servicio Perfecto:

1. Analizar: Diagnostico |A de dano
celular (Kit 3).

2. Tratar: Sesién de Regeneracion con
Fito-exosomas (Kit 1).

3. Envolver: Todo realizado en un entorno

4. Extender: El cliente se lleva su suero

]
personalizado para el hogar con su @

Pasaporte Digital.
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de aromaterapia y masaje vagal para w
asegurar la relajacion sistémica (Kit 2).




Su Plano de Accion B2B: Siguientes Pasos

Un itinerario estrategico para la implementacion de la innovacion cosmeética.
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3. Capacitacion del Equipo
Inicie de inmediato la certificacion

técnica o manual requerida para 4. Lanzamiento de Mercado

FE— el modulo elegido. gy
= J Posicione su centro promo-

"""" 5 ! , cionando de forma exclusiva
@ Duracion Estimada; 4-6 Semanas : y it =
) las innovaciones "Traidas de

1. Auditoria de Clinica

. Evalde su base de clientes  y . Cosmoprof Las Vegas 2026".

. actual en el Baix Llobregat. . :

. ¢Demandan alternativas anti- J . o y Objetivo: /\/I

‘ edad, gestion de estrés o o SN NN s [}4 2026 / Q1 2027 ﬂ_ﬂﬂ_ﬂﬂ

- innovacion tecnoldgica pura? 2. Eleccién Estratégica F d | P y,

() Seleccione 1 moédulo piloto A

. Progreso: 0% basandose en la Matriz de

38 Y Decision para implementarlo
en el Q3/Q4. o 3
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